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Tapperiet blev
etableret i 2009
og kdret som Ga-
zelle-virksomhed
12015. Det rader
over 3.500 kva-
dratmeter pro-
duktion og lager
og tapper bade
flydende produk-
ter og pulverva-
rer, og tapning
sker bade pa fla-
sker, i poser og i
sachetter. Blandt
kunderne er AGA
BKI, Braunstein,
Hans Just, Meyer
Food, Nupo, Ork-
la, Sgbogaard,
og Arcus (De
Danske Spritfa-
brikker) .

Pia Kaldahl er
uddannet lev-
nedsmiddelkan-
didat fra KVL og
DTU ogvarien
arraekke ansat
hos Chr. Hansen
med ansvar for
teknisk salg og
produktudvik-
ling. Siden 2009
har hun vaeret
medejer og di-
rektgr i Tapperiet
Aps.

Her klarer de tapning og
nakning for producenterne

Det giver gkonomisk gevinst at outsource tapning og pakning af nye produkter og mindre serier.
Gazelle-virksomheden Tapperiet i Greve har stor succes med at Igse opgaverne for de store kunder

Ifpdevarebranchen stilles der kravom
effektivisering som aldrig fegr. Lean-
processer implementeres, og robot-
teknologi indfgres overalt, hvor det er
muligt.

Sa hvad ger man som stor fedevare-
producent, nar man vil introducere
nye produkter til markedet i begraen-
sede mangder og desuden har en raek-
ke mindre brands, som ogsé er vigtige
for den samlede produktportefplje?

Ifplge TAPPERIETS administrerende
direktor, Pia Kaldahl, er svaret enkelt:

”Man outsourcer de mindre serier,
for det er der rigtig god gkonomi i for
kunderne.”

Besvaerlig produktion

Hos Tapperiet har man fingeren pa
pulsen og merker den stgt stigende
eftersporgsel fra de store producenter

for at outsource besverlig og tidskree-
vende produktion.

"Det er sveert for de store producen-
ter at opretholde en effektiv produkti-
on, nar maskiner hyppigt skal rengg-
res og omstilles til ny produktion. Og
deter jo netop tilfeeldet, nér der er tale
om introduktion af nye produkter i re-
lativt sma mengder og hyppige skift
mellem mindre produktserier. Det er
her vores lgntapperi bliver en attrak-
tiv samarbejdspartner,” siger Pia Kal-
dahl.

For at optimere produktiviteten ud-
arbejder de store producenter typisk
cost-benefit analyser som beslut-
ningsgrundlag for, om de skal beholde
eller outsource deres tappe- og pak-
nings-opgaver. Og det falder som of-
test ud til Tapperiets fordel, nér det
handler om de mindre serier.

Tapperiet i Gre-
ve syd for Kg-
benhavn hand-
terer aftapning
og pakning for
kunder i fgde-
vareindustri-
en. Virksomhe-
den blev
grundlagt i
2009.

”Men ofte finder kunderne vores to-
talservice sé attraktiv, at de fortsaetter
aftalerne med os, selv ndr volumen
stiger. Nar fprst kunderne kender pko-
nomien og kan se, at vi har styr pa

sporbarhed, kvalitetsstyring og doku-
mentation — ogsa ved gkologisk pro-
duktion - ja, sé skal der meget til for at
treekke produktionen hjem igen,” si-
ger direktgren. TP
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Tapperiets administrerende direktgr, Pia Kaldahl (herover), oplever ofte, at en enkeltstdende opgave ender med en fast aftale om tapning eller pakning for en kunde i fgdevare-
industrien. Pa glasflasker tappes alt bortset fra kulsyreholdige produkter: Spiseolier, eddiker, sirupper, frugtsafter, essenser, glggg og spiritus bliver handteret af Tapperiet.

Kunderne kraever sikkerhed

Direktdr og ejer af Tapperiet Pia Kaldahl er fuldt bevidst om fgdevareindustriens gnsker

Med sine seks ar som ejerleder af Tap-
periet ved PIA KALDAHL godt, hvad
virksomhederne efterspgrger.

”Vores kunder vil gerne slippe for
den bgvlede produktion, som ham-
mer deres effektivitet, og som ggr dem
mindre lgnsomme. De efterspgrger en
problemfri og fleksibel totalservice,
der kan friggre deres ressourcer til an-
dre mere veerdiskabende opgaver. Og
det er ngjagtig det, man fér her hos
Tapperiet,” fastslar Pia Kaldahl.

”Vibetragter os selv som en fleksibel
servicepartner, der leverer en totallps-
ning, hvilket betyder, at vi tager det
fulde ansvar for hele kundens produk-
tion. Vi yder rddgivning om produkti-
ons- og pakkevenlige lgsninger, her-
under valg af emballage, etiketter, fo-
lier, kapsler og forseglingshetter med
mere. Derudover tager vi os af alt fra
indkgb af transportemballage, lager-
og kvalitetsstyring, produktion, doku-
mentation og distribution. Vi tilbyder

altsd en 360 graders service i kombi-
nation med konkurrencedygtige pri-
ser, og det er det, der er vores eksi-
stensberettigelse,” forklarer Pia Kal-
dahl.

Outsourcing forudsetter, at produ-
centen har tillid til dem, de outsourcer
til. For der er meget, der kan ga galt,
og som kan have store konsekvenser
for kunden.

”Vi byder ind med disciplin, stram
produktionsstyring, gode medarbej-

dere og en tilstrakkelig stor og alsidig
maskinpark i et 3.500 kvadratmeter
moderne produktionsmiljg. Derudo-
ver har vi en stor fpdevarefaglig viden
og erfaring. Selv er jeg uddannet lev-
nedsmiddelkandidat fra KVL og DTU
og har desuden veret ansat hos Chr.
Hansen en del ar med ansvar for tek-
nisk salg og produktudvikling,” siger
Pia Kaldahl, der i 2015 fik kéret sin
virksomhed som Gazelle af Bgrsen.
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Der er penge | at outsource
tle mindre serier

Mvis kvalitetsstyringen og dokumentationen er i orden, sd outsourcer de store
gerne, lyder det fra Gazelle-virksomheden Tapperiet | Greve, som har stor
succes med at lase opgaverne for de starre kunder,

Af Torben Pedersen, Brand Builder

| fadevarebranchen er haj produktivitet et
must. Ellers klarer man sig ikke i den har-

de konkurrence. Derfor bliver digitalisering

og robotteknolog indlart overalt 1 fede-
vargindustrien. Men selv da kan lensom
produktion vare svaer at opnd, nar der
skal produceres begransede maengder og
mindre serier ved f.eks, introduktion af
nye produkter.

Rengering og omstilling al maskiner, klar-
garing og fremfaring af nye ravarer samt
registrering og dokumentation af ny pro-
duktion er tidskraevende rutiner, og alt
imens star maskinerne stille. Sa hvad ger
man som stor fadevareproducent, nar man
insisterer pa haj produktivitet selv ved de
mindre produktserier? lalge Tapperiets
adm. direkter Pia Kaldahl er svaret enkelt:
- Man outsourcer, hvis det kan betale sig.
Og det kan del.

Kvalitet og cost-benefit afger sagen
Hos Tapperiet har man fingeren pa pulsen
og marker den stat stigende efterspargsel
hos de store producenter for at outsource
besvaerlig og tidskraevende produktion,

- For at optimere produktiviteten udarbej-
der de store producenter typisk cost-bene-
fit analyser som beslutningsgrundlag for,
om de skal beholde eller outsource deres
tappe- og pakningsopgaver. Og det falder
som oftest ud til vores fordel, nar det
handler om de mindre serier, siger en glad
direktar og fortsatier:

- Men ofte finder kunderne vores totalser-
vice sa attraktiv, at de fortsaetter aftalerne
med os, selv ndr volumen stiger, Nar farst
kunderne kender gkonomien og kan se, at
vi har styr pa sporbarhed, kvalitetsstyring
og dokumentation — ogsa ved akologisk
produktion — ja, sa skal der meget til for at
trackke produktionen hjem igen.

Det kunderne eftersparger

Med sine seks ar som ejerleder af Tappe-
riel ved Pia Kaldahl godt, hvad virksombe-
derne eftersparger.

- Vores kunder vil gerne slippe for den bav-
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- Man outsourcer, hvis det kan betale sig,
Iyder det fra Tapperiets ejerleder.

lede produktion, som hammer deres pro-
duktivitet. De eftersparger en problemfri og
fieksibel totalservice, der kan frigare deres
ressourcer til andre mere vaerdiskabende
opgaver, 0g det er nejagtig det, man far
her, fastslar Pia Kaldahl og uddyber:

- Vi betragter os selv som en fleksibel ser-
vicepartner, der leverer en tolallgsning,
hwilket betyder, at vi tager det fulde ansvar
for hele kundens produktion. Vi veer rad-
givning om produktions- og pakkevenlige
lesninger, herunder valg af emballage,
etiketter, folier, kapsler og forseglingshat-
ter m.m. Derudover lager vi os af alt fra
indkeh af transportemballage, lager- og
kvalitetsstyring, produktion, dokumenta-
tion og distribution, Vi tilbyder altsa en
360 graders service | kombination med
konkurrencedygtige priser, og det er det,
der er vores eksistensberetligelse.

Tillid fra de storste

Quisourcing forudsaetter, at producenten
har tillid til dem, de outsourcer til. For der
er megel, der kan ga galt, og som kan
have store konsekvenser for kunden. 54
hvad er det, der gor, at nogle af landets

Tapperiet | Greve er etableret | 2009

og rader over 3.500 m* produktion og
lager. Virksomheden tapper bade sma
o@ store serier af flydende produkter og
pulvervarer i flasker, poser og sachetter.
Bortset fra kulsyreholdige produkter
tappes alt. Feks. spiseolier, eddiker,
sirupper, frugtsafter, essenser, glagg og
spiritus, Eksempler pa starre kunder er
Arcus, Meyer Food, BKI, Mupo, Orkla og

Se mere pa www. tapperiet.dk,

- Ofte finder kunderne vores service sd
attraktiv, at de fortseetter aftalerne med os,
selv ndr valumen stiger, siger Pia Kaldahl,

starste fadevareproducenter har tillid til
Tapperiets service?

- ¥i byder ind med disciplineret kvalitets-
styring og dokumentation, stram produkti-
onsstyring og gode medarbejdere, lyder
det fra ejerlederen, der papeger, at virk-
somheden har en tilstraskkelig stor og
alsidig maskinpark i et stort moderne pro-
duktionsmilje og den nadvendige fade-
varefaglige viden

- Selv er jeg uddannet levnedsmiddelkandi-
dat fra KVL oz DTU og har desuden vaeret
ansat hos Chr. Hansen en del r med ansvar
for teknisk salg og produktudvikling. Ende-
lig er hele teamet deres ansvar bevidst. Vi
tager hand om kundernes produkter og
indfrier aftalerne mht. kvalitet, hyeicine og
levering til tiden. Vi agerer med andre ord,
som var kundernes brands vores egne,
slutter Pia Kaldahl, der 1 2015 fik karet sin
virksomhed som Gazelle af Barsen.
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M Outsourcing

Akonomiske fordele ved
at outsource mindre serier

Et kig ind i pulvertappehallen, hvor der bl.a. afvejes og emballeres produkter fra Nupo.

Hvis kvalitetsstyringen
og dokumentationen
eriorden, sa
outsourcer de store
fadevarevirksomheder
gerne, lyder det fra
Gazelle-virksomheden
Tapperiet i Greve, som
har stor succes med at
lase produktionsopgaver
for store kunder i
fedevareindustrien.

Af Torben Pedersen

I fodevarebranchen er hej produktivitet
et must. Ellers klarer man sig ikke i den
harde konkurrence. Derfor bliver digita-
lisering og robotteknologi indfert over-
alt i fedevareindustrien. Men selv da
kan lensom produktion veere sveer at
opnd, nar der skal produceres begreen-
sede maengder og mindre serier ved
feks. introduktion af nye produkter.
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Rengering og omstilling af maskiner,
klargering og fremfering af nye rdvarer
samt registrering og dokumentation af
ny produktion er tidskrsevende rutiner,
og alt imens star maskinerne stille. S&
hvad ger man som stor fedevareprodu-
cent, ndr man insisterer p& hgj produk-
tivitet selv ved de mindre produktseri-
er? Ifolge Tapperiets adm. direkter Pia
Kaldahl er svaret enkelt:

- Man outsourcer, hvis det kan betale
sig. Og det kan det.

Kvalitet og cost-benefit afgor sagen
Hos Tapperiet har man fingeren péa pul-
sen og maerker den stet stigende efter-
spergsel hos de store producenter for at
outsource besveerlig og tidskreevende
produktion.

- For at optimere produktiviteten udar-
bejder de store producenter typisk cost-
benefit analyser som beslutnings-
grundlag for, om de skal beholde eller
outsource deres tappe- og pakningsop-
gaver. Og det falder som oftest ud til
vores fordel, nar det handler om de min-
dre serier, siger Tapperiets direkter, Pia
Kaldahl og fortseetter

- Men ofte finder kunderne vores totalser-
vice sé& attraktiv, at de fortseetter aftalerne
med os, selv nar volumen stiger. Nar forst
kunderne kender gkonomien og kan se, at
vi har styr pa sporbarhed, kvalitetssty-

ring og dokumentation — ogsé ved gkolo-
gisk produktion —ja, sé& skal der meget til
for at treekke produktionen hjem igen.

Det kunderne eftersparger

Med sine seks ar som ejer og leder af
Tapperiet ved Pia Kaldahl godt, hvad
virksomhederne eftersperger.

- Vore kunder vil gerne slippe for den
bevlede produktion, som heemmer de-
res produktivitet. De eftersperger en
problemfri og fleksibel totalservice, der
kan frigere deres ressourcer til andre
mere veerdiskabende opgaver. Og det
er nejagtig det, man far her hos Tap-
periet, forteeller Pia Kaldahl og uddyber:
- Vi betragter os selv som en fleksibel
servicepartner, der leverer en totallgs-
ning, hvilket betyder, at vi tager det
fulde ansvar for hele kundens produk-
tion. Vi yder rddgivning om produkti-
ons- og pakkevenlige lgsninger, herun-
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Eksempler pa starre kunder,
der outsourcer til Tapperiet:
- Arcus (De Danske Spritfabrikker)
- Meyer Food
- BKI
- Nupo
- Orkla
- Hans Just

Outsourcing M

Vore kunder vil gerne slippe for
den bgvlede produktion, som

hazmmer deres produktivitet.
De eftersporger en problemiri og
fleksibel totalservice, der kan

frigere deres ressourcer til andre
mere veerdiskabende opgaver

der valg af emballage, eti-
ketter, folier m.m. Derudover
tager vios af alt fra indkeb af
transportemballage, lager-
og kvalitetsstyring, produk-
tion, dokumentation og di-
stribution. Vi tilbyder altsa
en 360 graders service i
kombination med konkur-
rencedygtige priser, og det
er det, der er vores eksi-
stensberettigelse.

Kvalitetsstyring og
dokumentation er et must
Outsourcing forudseetter, at
producenten har tillid til
dem, de outsourcer til. For
der er meget, der kan ga galt,
og som kan have store kon-
sekvenser for kunden. S&
hvad er det, der ger, at nogle
af landets sterste fodevare-
producenter har tillid til Tap-
periets service?

- Vi byder ind med discipli-
neret kvalitetsstyring og
dokumentation, stram pro-
duktionsstyring og gode
medarbejdere. Og sé& har vi
en tilstreekkelig stor og alsi-
dig maskinpark i et 3.500
kvm moderne produktions-
milje. Dernaest har vi en stor
fodevarefaglig viden. Selv er
jeg uddannet levnedsmid-
delkandidat fra KVL og DTU
og har desuden veeret ansat
hos Chr. Hansen en del ar
med ansvar for teknisk salg
og produktudvikling. Ende-
lig er hele teamet deres an-
svar bevidst. Vi tager hand
om kundernes produkter og
indfrier aftalerne mht. kva-
litet, hygiejne og levering til
tiden. Vi agerer med andre
ord, som var kundernes
brands vores egne, slutter
Pia Kaldahl.

Adm. direkter Pia Kaldahl ses her ved flasketappelinjen, der tapper
Arnbitter fra Hans Just pé flasker.




